

Veien til markedet. Videreutvikle og kommersialisere oppfinnelser

	Du som opp-finner
	Konkret-

isere
	Undersøke markedet
	Videre-

utvikle
	Måle, teste, verifisere
	Kapitalbehov,

finansiering, økonomi
	Hvordan kommersialisere

(komme ut på markedet)?
	Hvem er

sluttbrukere

(markedet)?

	Har du personlige egenskaper og sterk nok motivasjon 

til å gjennomføre løpet?        Ja       Nei      Vet ikke
	Video
	Forseggjort prototyp


	0-serieproduksjon
	Undersøke hvem som er kjøpere.

Beskriv:
	Teknisk.

Beskriv:


	Foreta målinger.

Beskriv:
	Beregne behov for kapital.

Beskriv:
	Småskalaproduksjon 

i egen regi.

Beskriv:
	Forbruker-

markedet.

Beskriv:

Bedrifts-

markedet

Beskriv:

Andre 

markeder,

segmenter

Beskriv:

	
	
	
	
	
	Funksjonell.

Beskriv:
	Gjennomføre tester.

Beskriv:
	
	Starte bedrift
	Alene.

Beskriv:
	Forhandlere


	

	
	Tegning
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	Estetisk.

Beskriv:

	Skaffe godkjenning.

Beskriv:
	Skaffe penger.

Beskriv:
	
	Sammen med noen.

Beskriv:
	
	

	
	
	Primitiv prototyp


	Modell
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Finne og velge kjøper-grupper.

Beskriv:
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	Annen form for videreutvikling av oppfinnelsen.

Beskriv:
	Annen form for kvalitetstester eller verifisering.

Beskriv:
	Budsjettere inntekter, kostnader, lønnsomhet. Beskriv:
	Lisensavtale med 

bedrift(er).

Beskriv:
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